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Et halvar med
udfordringer

Hermed en status pa ferste halvar af regn-
skabsdret 2018/19, der pa nogle omrader
ikke er gdet, som vi havde habet. Vierien
branche, hvor vi helst skal kunne forud-
sige, hvordan markedet ser ud om seks
madneder, og denne forudsigelse har viikke
ramt, hvis vi ser pa tilleeggene i det forste
halvar. Saerligt pa det ekologiske griseked,
har vi vaeret udfordrede af, at der har veeret
betydeligt storre maengder tilgaengeligt pa
eksportmarkederne fra vores konkurrenter
end forudset.

| Danmark har vi dog fortsat godt fat
i forbrugerne, og vi oplever en stigende
interesse og eftersporgsel efter produkter,
der har hej dyrevelfaerd i fokus.

Det var ogsa i dette halvdr, at beslut-
ningen om at lukke FRILAND LIMOUSINE®
Kalv konceptet blev taget. Det var en sveer
beslutning, men den nedadgdende kurvei
antallet af dyr gjorde det nedvendigt. Vi ser
dog frem til at modtage en sterre maengde

Limousine dyr i Kedkvaegskonceptet efter
d. 31/12 2019, hvor konceptet lukker.

Vores markedsferingstiltag af Frilands
koncepter er blevet godt modtaget, og vi
har blandt andet givet forbrugerne mulig-
hed for at abonnere pd et forbrugerrettet
nyhedsbrev. Dette udsendes en gang om
maneden, og mere end 5.000 danskere har
skrevet sig op. Det bekraefter os endnu
en gangi, at den danske forbruger garop i
dyrevelfeerd og vil vide mere om det. Derfor
er viogsa sikre pd, at der er plads til vores
produkter pa fremtidens tallerken.

Til slut et enske om en god (og en smule
regnfuld) sommer til jer alle.

Med venlig hilsen

Henrik Biilmann,
direkter for Friland A/S



Markedsberetning
for farste halvar

FRILAND OKOLOGI, kreaturer

Omsaetningsudvikling for
FRILAND @KOLOGI, kreaturer
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Samlet pd de forste 6
maneder ligger omsaet-
ningen pa indeks 96.

Dette er drevet af en lidt
lavere udnyttelse af dyrene

i regnskabsarets forste 3 maneder, hvor vi
havde flere dyr til slagtning end forventet og
end tidligere ar. Dette udsprang formentlig
som en konsekvens af sidste ars torke, som
sendte flere dyr til slagt hen over det senere
efterar.

Hvad sidste ars terke kommer til at bety-

de for denne sommers leveringerimedeser
vimed en vis grad af spaending, men haber

FRILAND

@kologi

. 104.321
s

pd, at den egede maelkeproduktion vil med-
virke til, at viikke ser en alt for stor nedgangi
antal slagtningeri sommermanederne.

Eftersporgslen efter okologisk oksekad
er,som for de okologiske grises vedkom-
mende, stigende, og det er derfor vigtigt, at
vigenerelt er pd et spor med en stigning i
antal slagtninger.

Det er fortsat primaert det danske
marked, der driver omsaetningen, og det er
fortsat pa det hakkede ekologiske okseked,
viser den sterste efterspergsel. Vi ser dog
en stigende interesse for beffer og stege, og
her arbejder vimed at finde den rette balance

mellem vores tilgeengelige mangder og
kundebasen hertil.

Som de foregdende ar vil viogsaiar
se en”sommertop”itillzeggenes udvik-
ling. Vi meerker helt traditionelt, at der er
mange om buddetisommerperioden. |
den sammenhaeng haber jeg, alle vil huske
pa, at vurderingen af hvorvidt Friland er
konkurrencedygtig, skal ses pa tvaers af hele
aret og pa alle dyr, der slagtes fra bedriften.
Ligeledes regner jeg med, alle husker at have
efterbetaling og resttillaag med i samme
vurdering.
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FRILAND OKOLOGI, grise

Konceptet for ekologiske grise
har haft en tilbagegangi

omsaetningen pa ca. 9% i
forhold til samme periode
sidste dr. Denne udvikling
er primaert drevet af en eget konkurrence
og et sterre udbud af ekologiske grise pa
det Europaeiske marked. Dette har gjort, at
salgspriserne har ligget under niveauet for 1.
halvar sidste ar.

Den generelle eftersporgsel er fortsat

stigende. Derfor er vi ogsd overbeviste om,
at den vaekst, vi har setislagtningerne, vil

FRILAND

@kologi

finde en bedre balance med efterspergslen.
Folger viikke med efterspergslen, risikerer
viat saette markedet i sta. Viforventer, at
denne forbedring i balancen vil indfinde sigi
lobet af regnskabsarets 2. halvdel.

Vikan dog ikke komme uden om, at 1.
halvars afregningsniveau ikke har levet op til
hverken vores forventninger eller malseet-
ning. Med en bedre balance i markedet og
deraf begyndende stigninger i vores salgs-
priser, ser vidog pa dette mal —som er vores
vigtigste mdlepunkt — med en hvis grad af
optimisme pa den naermeste fremtid.

Det er fortsat Tyskland og Frankrig, der er
de vigtigste markeder. Her vil vi naturligvis
ogsd i fremtiden mede en eget konkurren-
ce, men vi star med vores organisation og
kendskab til markederne i en god position
til at veere blandt dem, som driver udviklin-
gen af markedet for ekologisk griseked.

Som altid er det en balance at producere
og selge okologiske grise, og vi er fortsaten
lille niche, som pavirkes stort af relativt sma
ubalancer i markedet, men efterhdnden
som nichen vokser vil vi forventeligt ogsa se
en lidt sterre stabilitet i vores udvikling.
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FRILAND GKOLOGI, grise
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FRILANDSGRIS®

For FRILANDSGRIS® koncep-
tet har omsaetningen vee-
ret pd stort set samme
niveau som sidste aride

forste 6 maneder. Antallet af

slagtninger erigen kommet op —samlet set
kun lidt under sidste ars antal — og vi har haft
en OK udnyttelse af dyrene generelt. Denne
udnyttelse forventer vi dog kommer

FRILAND

Frilandsgris

yderligere op i regnskabsdrets anden halv-
del. Viser derfor ogsd med en god portion
optimisme pd at kunne fortseaette et afreg-
ningsniveau, som er fornuftigt.
Forventningerne til konceptet er en
fortsat god interesse for dyrevelfaerd, og her
leverer konceptet fra everste hylde, og det
er vigtigt, vi gor vores yderste hver dag for
at sikre denne status. Dette geelder pa den

enkelte bedrift, der leverer til konceptet,
samtivores markedsfering og tilgang til
markedet.

Nar vi lykkes med dette, er der fortsat
gode muligheder for at udvikle salget yder-
ligere, da der fortsat er delstykker i koncep-
tet, hvor der er overskud af rdvarer.
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FRILAND
LIMOUSINE®

For vores LIMOUSINE kalve koncept er
omsatningen faldet med ca. 5%
- ' SN\ [DD) sammenlignet med sidste &r. Dermed
Limousine er der ikke noget i udviklingen, som
taler for at aendre pa vores beslutning
om at lukke konceptet ned med udgangen af 2019.
Konceptet er fortsat udfordret af at vaere et meget lille
koncept, hvor der bruges uforholdsmaessigt mange res-
sourcer pd dagligt at sikre en balance i salget af de meget
fa dyr, der er tilgaengelige. Det er derfor et spergsmal om
at sikre en sd god ekonomi som muligt i dette sidste ar
for konceptet og ad den vej hjeelpe vores leveranderer til
en glidende overgang til at levere dyrene ind til FRILAND
K@DKVAG-konceptet —eller andre af Danish Crowns
okse og kalvekedskoncepter.

Omsaetningsudyvikling for
| 1000kr. FRILAND LIMOUSINE®
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Omsaetningsudvikling for
1000 kr. FRILAND K@DKVAG
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FRILAND KODKVZAEG

Vores FRILAND K@QDKVAG Det er vores forventning, at vi ved at

koncept ligger over sidste samle vores to mindre FRILAND KODKVAGs

FRILAND ) JEresuveesy og omsatte ca. koncepter til ét, vil kunne lofte fokus og

Kodkvz9 2% mere end sidste dr. Dette den samlede afsaetning. Vi tror derfor p3,

pd trods af et fald i antallet af at dette vil kunne afspejles i konceptets

slagtninger pd ca. 3%. Dermed er udnyttel- udvikling fremover, og at vi bedre vil kunne
sen generelt forbedret. Dette har sdledes sikre en fast kundebase til konceptet. Dette
ogsd udmentet sigien stigning i den leben- dog med den forudsaetning, at vi ikke ser
de gennemsnitlige tillzegsbetaling. yderligere fald i antal slagtninger.
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TAK for hjelpen

pa Instagram

Frilands Instagram drives af landmaendene, og vi
er altid pa udkig efter godt indhold. Kunne du taenke
dig at bidrage med billeder, videoer eller historier, ma
du meget gerne sende en mail til kasfr@friland.dk
eller ringe pa 89191412.

Friland A/S. Tulipvej 1. 8940 Randers SV. TIf.: 8919 2760. frilandinfo@friland.dk. www.friland.dk



